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Alles im Griff

Optimale Lagerlosung

~ Guter Rat 10 GuterSprung 60 J Fokus Lagertechnik

Der langjahrige Schenker- : Fiir die Rallye Dakar Mit ihrem Schwerpunkt informiert
Manager Hans-Jorg Hager .g__; ==ty leistet das Team von diese lj-Ausgabe ausfihrlich Uber
berit seit Oktober die Volkswagen Spitzen- effiziente Lagertechnik: vom Behdlter

Kiihne + Nagel-Gruppe. logistik im Wiistensand. bis zum automatischen Hochregallager.
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Mit Smart Supply von Mannesmann Réhren
Logistic kommt es im Lager nicht zu Engpéssen.

- Komplettlosung
mit Kopfchen

Service Ein System, ein Paket, eine Rechnung: Mit Blick auf Beschaffung
und Versorgung bietet die Mannesmann Réhren Logistic GmbH dem
Handel, der Industrie und dem Handwerk einen niitzlichen Service an.

> Schnell, einfach und dazu auch noch
kosteneffizient liefert Smart Supply von
Mannesmann Réhren Logistic in nur
einem System (online), in nur einem
Lieferpaket und mit nur einer Rechnung
die unterschiedlichsten Artikel fir die
Versorgung von Industrie, Handel und
Handwerk. Dazu zdhlen Werkzeuge, elek-
tronische Teile, Biiroartikel sowie Verbin-
dungselemente und Gegenstande fiir den
Arbeitsschutz. Durch sorgfiltige Liefe-

rantenauswahl und Nutzung von Biinde-
lungsvorteilen im Einkauf werden Kosten
erheblich reduziert und zugleich Spitzen-
qualitdten gesichert. Die deutliche Pro-
zessvereinfachung erzielt eine hohe Ge-
schwindigkeit: von der Bestellung bis hin
zu Llieferung und Abrechnung. Dariiber
hinaus sichern investitionsfreie eProcure-
ment-Lésungen eine komfortable Nut-
zung fiir jeden Mitarbeiter. Erfahrene
Partner und individuelle Reportings sowie

Verbrauchsauswertungen sind die Sicher-
heitsgaranten des dienstleistungsorien-
tierten Produkts.

»Aus unserer langjahrigen Erfahrung wis-
sen wir, dass es in der Regel nicht mehr als
5.000 Artikel sind, die von Unternehmen
wirklich gebraucht werden«, erklirt Dr.
Adrian Seeger, Geschéftsfihrer der Man-
nesmann Réhren Logistic GmbH die Idee.
»Was also lag naher, als mit Smart Supply
ein begrenztes, optimal ausgehandeltes
Sortiment zentral bereitzustellen und mit
mdglichst einfachen Prozessen zu unseren
Kunden zu bringen und abzurechnen.«

Betrdchtliches Marktpotenzial

Das Marktpotenzial jedenfalls ist gege-
ben. Bei konservativer Berechnung liegt
es allein in Deutschland bei rund 1,2 Mil-
liarden Euro. Adressaten sind kleine und
mittlere Unternehmen, die iber keine
eigenen Kapazititen verfiigen, eine auf-
wendige Lieferantenauswahl zu betrei-
ben, unzdhlige Bestellungen zu schreiben
und monatlich eine Vielzahl unterschied-
licher Rechnungen zu priifen. Was dem
Verbraucher beim Einkauf im Discounter
recht ist, sollte der Industrie also billig
sein: einfach einkaufen. Mit dem Unter-
schied, dass die Unternehmen die Ware
auch noch geliefert bekommen und erst
spater bezahlen miissen.

Viele Vorteile fiir den Kunden

Die Mannesmann Rohren Logistic GmbH
iibernimmt fiir Unternehmen den gesam-
ten Beschaffungs- und Versorgungsprozess
(Beschaffung, C-Teile-Management und
Logistik/Fullfilment-Service). Damit ver-
steht sich der Anbieter als Prozess-Dienst-
leister und strategischer Partner. Das Un-
ternehmen arbeitet mit 780 Lieferanten
und einem Content-Management von iiber
200 Warengruppen. Pro Jahr werden in di-
rekter Verbrauchsstellen-Versorgung beim
Kunden rund 350.000 Auftrage ausgefiihrt
und iiber 50.000 Artikel renommierter
Marken angeboten. Dabei sind alle Belege
(Bestellungen, Lieferscheine, Rechnungen)
elektronisch integriert. Ziele sind die Redu-
zierung von Beschaffungskosten, giinstige
Einkaufspreise, die Entlastung von Waren-
eingang und Lager beim Kunden sowie
geringere Kapitalkosten. <
www.mrlogistic.com
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